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Профиль деятельности предприятия:   

Услуги конференц-сервиса, отельно-ресторанные, аренда

  

Приветствуется предыдущий опыт работы в должностях:    начальник отдела
маркетинга, коммерческий директор, ведущий маркетолог

  

 Соответствующее образование. Постоянное саморазвитие (наличие сертификатов о
прохождении тренингов, обучающих программ и т.д.)

  

 1.      Основные задачи и функции должности^

  

Разработка и внедрение эффективной маркетинговой политики на основе анализа
потребительских свойств производимой продукции, прогнозирования потребительского
спроса на продукцию предприятия, технических и иных потребительских качеств
конкурирующей продукции.  Управление ассортиментной политикой Компании
(разработка новых видов продуктов и модернизация существующих):

  

- Совместно с др. структурными подразделениями участие в работе по созданию новых и
совершенствованию выпускаемых продуктов с учетом результатов маркетинговых
исследований.

  

      -     Планирование маркетинговой деятельности/стратегии:

  

·         Разработка для компании в целом и для отдельных продуктов долгосрочных и
текущих планов маркетинга, и координация деятельности подразделений компании в
данной области. Участие в стратегическом планировании компании.

  

·         Разработка предложений по формированию стратегий выхода компании на новые
рынки сбыта для каждого конкретного продукта.
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·         Руководство работой по выделению на основе изучения конъюнктуры рынка
перспективных сегментов рынка для реализации продуктов компании. 

  

·         Определение новых рынков сбыта и новых потребителей продукции.

  

     -     Обеспечение маркетингового контроля за соблюдением избранных стратегий по
каждому продукту.

  

- Создание и поддержание бренда:

  

·         Разработка предложений по формированию фирменного стиля, бренда, созданию
имиджа компании.

  

·         Разработка и внедрение эффективной рекламной и PR стратегий.

  

- Определение каналов продаж.

  

·         Выбор наиболее перспективных каналов. 

  

·         Определение критериев эффективности.

  

·         Формирование алгоритма работы каждого канала продаж.

  

- Формирование ценовой политики и политики скидок.
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- Снижение затрат компании.

  

 

  

График работы: пятидневная рабочая неделя с 9.00-18.00

  

Место работы: г. Днепр, центр. 

  

Заработная плата от 25 000 грн. 

  

 

  

Елена Серебреник, скайп: serebrenik2, eserebrenik@gmail.com

  

тел. viber, WhatsApp  +380506550175 , +380988089302

  

 3 / 3

tel:+380%2050%20655%200175
tel:+380%2098%20808%209302

