
Руководитель отдела продаж (легкомоторные масла)

Организация отдела прямых продаж
•разработка стратегии завоевания доли рынка 
•формирование процедур, положений, распоряжений регламентирующих работу отдела
продаж 
•обучение и мотивация эффективно работающего персонала 
•маршрутизация, планирование и бюджетирование логистических процессов 
•сопровождение долгосрочных проектов от разработки технического задания до
непосредственной реализации
Отправлять резюме: soldatnikova@gmail.com 
Елена 097 651-85-51, 099 051-29-65  
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